INFORMAZIONI PERSONALI

Nome ZILLER MATTEO
Indirizzo Via BRUNO Buozzi 116, 47521 CESENA (FC)
Telefono +39 340 1370174

E-mail matteo.ziller@soilmec.it

Nazionalita Italiana

Data di nascita 23.11.1970

ESPERIENZA LAVORATIVA
Sales and Marketing Manager con ventennale esperienza nelle vendite e nel Marketing a livello internazionale, sia con
aziende di produzione che di servizi; B2B, B2C, GDO, OEM: produzione di macchinari, costruzioni, elettrodomestici,
automotive, logistica e trasporti, componenti industriali e beni di consumo durevoli, fluente tedesco e inglese, buona
predisposizione per il lavoro di squadra e il controllo del raggiungimento degli obiettivi aziendali.

¢ Date (da - a) Dal 01.04.2009 - Occupazione attuale
* Nome e indirizzo del datore di lavoro Soilmec SpA - Gruppo Trevi SpA — Cesena FC www.soilmec.it

soilmeco TREWVI

[ t4 1od Ferpstalive bemgoewi

» Tipo di azienda o settore Attrezzature e macchinari per Iingegneria del sottosuolo, leader internazionale nella
progettazione, produzione e distribuzione.
» Tipo di impiego Sales Operation Manager
» Principali mansioni e responsabilita North America and Middle East Operation Manager, Germany & East Europe Operation Sales

¢ Date (da-a) Dicembre 2002 — Marzo 2009
* Nome e indirizzo del datore di lavoro KS Group SpA — Castelcovati (BS) www.ksgsteamdivision.com

G K3 GROUP

* Tipo di azienda o settore Produzione e commercializzazione di macchine per la pulizia a vapore sia per impiego
professionale che domestico
* Tipo di impiego Sales Executive Europe

» Principali mansioni e responsabilita Global Sales Director



e Date (da-a)
» Nome e indirizzo del datore di lavoro

* Tipo di azienda o settore
* Tipo di impiego
* Principali mansioni e responsabilita

¢ Date (da- a)
* Nome e indirizzo del datore di lavoro

» Tipo di azienda o settore
= Tipo di impiego

* Principali mansioni e responsabilita

Stages

Maggio 2000 — Novembre 2002
Polti Austria GmbH — Vienna Austria www.polti.it

Produzione di elettrodomestici
Branch Manager

Branch Manger con piena responsabilita nella gestione della filiale e del suo budget oltre allo
sviluppo della penetrazione commerciale in Repubblica Ceca, Slovacca e Ungheria

Aprile 1996 — Aprile 2000
LKW Walter AG — Kufstein Austria www.lkw-walter.at

< .~ TRANSPORTORGANISATION AG

Logistica e Trasporti
Logistic and Transport Manager/ Sales Manager

Responsabile dello sviluppo commerciale tra Nord Italia e Benelux

1994 - lily Caffé Deutschland GmbH - Monaco, Germania

1993 - Alfa Romeo SpA - Milano, ltalia

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

* Date (da-a)

* Nome e tipo df istituto dfi istruzione o
formazione

* Principali materie / abilita
professionali oggetto dello studio

« Date (da-a)
*» Nome e tipo di istituto di istruzione o
formazione

* Principali materie / abilita
professionali oggetto dello studio

* Qualifica conseguita

* Date (da - a)
* Nome e tipo di istituto di istruzione o
formazione

* Qualifica conseguita

Ottobre 1994 - Luglio 1995
Goethe Institute — Monaco Germania

Studio lingua Tedesca

Dicembre 1991 - Luglio 1994

Istituto Europeo di Comunicazione
IED - Milano
Comunicazione aziendale, micro e macroeconomia, comunicazione e marketing

Master in Marketing e Comunicazione

Settembre 1983 - Giugno 1988

Liceo Artistico |

Milano

Diploma di scuola superiore + 5* anno integrativo



CAPACITA E COMPETENZE
PERSONALI

PRIMA LINGUA
ALTRE LINGUE

» Capacita di lettura
* Capacita di scrittura
* Capacita di espressione orale

ALTRE LINGUE

e Capacita di lettura
* Capacita di scrittura
» Capacita di espressione orale

ALTRE LINGUE

¢ Capacita di leftura
* Capacita di scrittura
* Capacita di espressione orale

ITALIANO

TEDESCO
eccellente
eccellente
eccellente

INGLESE
buona
buona
buona

FRANCESE
discreta
discreta
discreta

Dichiaro che le informazioni riportate nel presente Curriculum Vitae sono esatte e veritiere.

Autorizzo il trattamento dei dati personali, ivi compresi quelli sensibili base al D.Lgs. 196/2003.



